Схема работы Партнерства (проект)
1. Члены партнерства, зная производственные возможности друг друга, ведут начальные переговоры, подписываясь на весь заказ.

2. Получив запрос/заказ партнер, нашедший заказ (в дальнейшем «праймер»), информирует других членов о запросе и отдает на просчет каждому члену их профильные части с указанием сроков выполнения. Согласовав все суммы, определившись с конечным сроком выполнения, предложение отдается заказчику.

3. Контракт заключает член партнерства, чья доля в заказе превалирует.

